LAS NEGOCIACIONES DEL
AREA DE LIBRE COMERCIO
DE LAS AMERICAS (ALCA),

GRUPO DE NEGOCIACION
SOBRE ACCESO A
MERCADOS (GNAM)

FELIPE JARAMILLO

Seitiembre 25 de 2003



CONTENIDO

Introduccion

1.Aspectos Generales del Grupo de Negociacion
sobre Acceso a Mercados, GNAM

2. Estado Actual de las Negociaciones

3. Desafios de la Negociacion



INTRODUCCION

+ El objetivo del ALCA es unir las economias del
hemisferio occidental en un solo acuerdo de
libre comercio

+ Las negociaciones concluiran, a mas tardar, en
Enero de 2005 vy, el Acuerdo debera entrar en
vigencia en Diciembre de ese mismo ano

+ Participan las 34 democracias de la region



EVOLUCION DEL PROCESO

1994 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
Estructura, alcance Preparacion Métodos y
y organizacion de de los esquemas modalidades
las negociaciones anotados - 1r. de negociacion
Borrador de Texto 2do Borrador
de Texto
v v
Inicio del Inicio de las Av_ar_lc_es y Av_ar_u:_es y
| Cumbre de IV Reunidn Ministerial VI Reunién Ministerial VII Reunién
las Américas -San Jose- _ -Buenos Aires- _ Ministerial
_Miami- Il Cumbre de las Américas Il Cumbre de las Américas -Quito-
-Santiago- -Quebec-




ANTECEDENTES GNAM

o LOs esfuerzos para unir las economias del
hemisferio comenzaron en la Cumbre de las
Americas de 1994 (Miami)

+ Declaracion de Principios

- Preservar y fortalecer la comunidad de democracias
de las Américas

- Promover la prosperidad a traves de la integracion
economica y el libre comercio

- Erradicar la pobreza y discriminacion del hemisferio

- Garantizar el desarrollo sostenible y conservar el
medio ambiente para las generaciones futuras



ANTECEDENTES GNAM (2)

+ Durante la fase preparatoria del proceso ALCA se
realizaron cuatro (4) reuniones ministeriales:

- Denver, EEUU (Junio de 1995)

Grupos de Trabajo: Acceso a Mercados;
Procedimientos Aduaneros y Reglas de

Origen; Inversion, Normas y Barreras Tecnicas
al Comercio; Medidas Sanitarias y
Fitosanitarias; Subsidios; Antidumping y
Derechos Compensatorios; Economias Mas
Pequenas.




ANTECEDENTES GNAM (3)

- Cartagena, Colombia (Marzo de 1996)

g Grupos de Trabajo: Acceso a Mercados;
.‘F’ Procedimientos Aduaneros y Reglas de
" Origen; Inversion, Normas y Barreras Téecnicas
al Comercio; Medidas Sanitarias y
Fitosanitarias; Subsidios; Antidumping y
Derechos Compensatorios; Economias Mas
Pequenas: Compras del Sector Publico;
Derechos de Propiedad Intelectual; Servicios;
Politica de Competencia



ANTECEDENTES GNAM (4)

- Belo Horizonte, Brasil (Marzo de 1997)

Grupos de Trabajo: Acceso a Mercados;
Ir’” ‘ Procedimientos Aduaneros y Reglas de
“_ mg Origen; Inversion, Normas y Barreras Tecnicas

al Comercio; Medidas Sanitarias y
Fitosanitarias; Subsidios; Antidumping y
Derechos Compensatorios; Economias Mas
Pequenas: Compras del Sector Publico;
Derechos de Propiedad Intelectual; Servicios;
Politica de Competencia: Solucion de
Controversias



ANTECEDENTES GNAM (5)

- San Joseé, Costa Rica (Marzo de 1998)

*

Grupos de Trabajo: Acceso a Mercados;
Inversion, Servicios; Compras del Sector
Publico; Solucion de Diferencias;  Agricultura;
Derechos de Propiedad Intelectual; Subsidios;
Antidumping Yy Derechos Compensatorios;
Politica de Competencia
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OBJETIVOS GNAM

Declaracion Ministerial de San José

Congruencia |Con las disposiciones de la OMC
= Articulo XXI1V

Eliminacion |-Aranceles y las barreras no arancelarias
Progresiva |-Otras medidas de efecto equivalente,
gue restringen el comercio entre Ilos
paises

Ambito Incluir todo el universo arancelario en la
negociacion

Flexibilidad |-Posibilidad de negociar diferentes
cronogramas de liberalizacion comercial
-Facilitar la integracion de las economias
mas pequefias y su plena participacion
en las negociaciones del ALCA




PROGRAMA DE TRABAJO GNAM

CNC Junio 19 de 1998 (Buenos Aires)

El GNAM es responsable de |las
negociaciones en las areas de :

FUNCION |- Aranceles

Medidas No Arancelarias

Salvaguardias

Normas de Origen

Procedimientos Aduaneros

- Normas y Barreras Técnicas al Comercio
Adicionalmente se definieron las responsabilidades vy
mandatos para la negociacion de cada uno de éstos
temas




ARANCELES

O Definir los métodos, modalidades vy
cronogramas para la eliminacion de
aranceles; la forma en que se encarara dicha
eliminacion; sus plazos; los tiempos de
reduccion de los aranceles; el anos base y los
aranceles que se deban negociar

® Negociar la eliminacidn progresiva de los
aranceles. Se pueden negociar diferentes
cronogramas de liberalizacion del comercio



ARANCELES (2)

© ldentificar y definir diversas medidas
mantenidas por partidas arancelarias que
afecten el arancel aplicado (Ejemplos:
recargos aduaneros, bandas de precios, etc.)

o ldentificar, analizar y determinar el
tratamiento de regimenes especiales



MEDIDAS NO ARANCELARIAS

O ldentificar las medidas no arancelarias que
deben negociarse

® Determinar el proceso para la identificacion
constante de las medidas no arancelarias
durante las negociaciones



MEDIDAS NO

ARANCELARIAS (2)

© Establecer los procedimientos y cronogramas
para la eliminacion de las restricciones no
arancelarias, asi como de otras medidas de
efecto equivalente que restrinjan el
iIntercambio entre los paises del ALCA

@ Elaborar el marco de negociacion tendiente a
eliminar, reducir, redefinir, reordenar y/o
evitar las barreras no arancelarias



CAPITULO SOBRE ARANCELES Y

MEDIDAS NO ARANCELARIAS

o ASPECTOS GENERALES

— Definiciones

— Ambito de Aplicacion = Se aplica al comercio de
mercancias [originarias] [entre las Partes] [de una
Parte]

— Relacion con Acuerdos Comerciales Bilaterales vy
Subregionales =» Ninguna de las disposiciones de este
Capitulo modifica o altera en forma alguna las
concesiones acordadas en materia de aranceles
aduaneros y medidas no arancelarias en el marco de
otros acuerdos comerciales suscritos entre las Partes




CAPITULO SOBRE ARANCELES Y

MEDIDAS NO ARANCELARIAS (2)

o ASPECTOS SUSTANTIVOS

— Trato Nacional = Cada Parte otorgara Trato Nacional a
las mercancias de las otras Partes, de conformidad con
el Articulo 111 del GATT de 1994

— Aranceles =» [Esta seccion se aplica al comercio de
mercancias originarias entre las Partes]

Programa de Eliminacion Arancelaria
— Regimenes Especiales =»

Drawback, Programas de Aplazamiento de
Aranceles Aduaneros y Zonas Francas

Otros Regimenes Especiales




CAPITULO SOBRE ARANCELES Y

MEDIDAS NO ARANCELARIAS (3)

o ASPECTOS SUSTANTIVOS

- Medidas No Arancelarias =»

Restricciones [y Prohibiciones] a la Importacion y a la
Exportacion

Derechos y Formalidades Administrativas

Impuestos a la Exportacion

Otras Medidas a las Exportaciones

Leyes de Proteccion a los Distribuidores
- Otras Medidas =>

Productos Distintivos

Trato de los Productos Digitales




CAPITULO SOBRE ARANCELES Y

MEDIDAS NO ARANCELARIAS (4)

+ PROCEDIMIENTOS E INSTITUCIONES

- Comité de Comercio de Mercancias



SALVAGUARDIAS

O Negociar un regimen de salvaguardias
aplicable a los productos sujetos a
desgravacion en el marco del ALCA

Objetivo =»Ofrecer paliativos transitorios a la
Importacion masiva de mercancias que cause
dano a la industria local



CAPITULO SOBRE

SALVAGUARDIAS

o ASPECTOS GENERALES
— Definiciones

o DISPOSICIONES SUSTANTIVAS
— [Salvaguardias ALCA] =>»

Ambito de Aplicacion
Condiciones de Aplicacion
Notificacion y Consultas
Salvaguardias Provisionales
Derechos de las Partes Afectadas
Salvaguardias para Sectores Especificos
Salvaguardias Globales




NORMAS DE ORIGEN

O Establecer un esquema de los elementos del
Capitulo sobre Normas de Origen

® Establecer un calendario y las modalidades
para desarrollar normas de origen

© Definir un regimen general de reglas de
origen que podria incluir requisitos especificos
para los productos



CAPITULO SOBRE

REGIMEN DE ORIGEN

o ASPECTOS GENERALES

- Definiciones
- Principios Basicos
o DISPOSICIONES SUSTANTIVAS

- Mercancias Originarias

- [Valor de Contenido Regional] [Prueba de Valor]

- Tratamiento Acumulativo

- De MINIMIS

- Calificacion de Determinados Tipos de Mercancias y
Materiales

- Operaciones gue no Confieren Origen
[Expedicion Directa], Transito y Transbordo




CAPITULO SOBRE

REGIMEN DE ORIGEN (2)

+ PROCEDIMIENTOS E INSTITUCIONES

Instrumentos de Aplicacion
Consulta y Modificaciones

+ ANEXO
Reglas de Origen Especificas




PROCEDIMIENTOS ADUANEROS

O Elaborar un esquema de los elementos del
Capitulo sobre Procedimientos Aduaneros

® Desarrollar el contenido del Capitulo en
funcion de cada uno de los elementos
iIdentificados (Ejemplo: control de origen,
procedimientos de verificacion, disposiciones

de apelacidon, procedimientos administrativos,
etc.)



CAPITULO SOBRE

PROCEDIMIENTOS ADUANEROS

o ASPECTOS GENERALES
— Definiciones

o DISPOSICIONES SUSTANTIVAS
— Transparencia y Difusion

— Automatizacion Sistemas de Intercambio
Electronico de Datos y Elementos de Datos
Comunes

— Cooperacion
— Codigo de Conducta
— Lucha contra llicitos en Materia Aduanera



CAPITULO SOBRE

PROCEDIMIENTOS ADUANEROS (2)

— Confidencialidad

— Sanciones

— Liberacion Despacho y Garantia

— Inspeccion Preembarque

— Admision Importacion Temporal de Mercancias

— Reimportacion de Mercancias Reparadas o
Alteradas

— Importacion Ingreso Libre de Arancel Aduanero de
Ciertas Muestras Comerciales y Materiales de
Publicidad Impresos



CAPITULO SOBRE

PROCEDIMIENTOS ADUANEROS (3)

— Contenedores y Vehiculos Utilizados en Transporte
Internacional

— Transacciones de Envios de bajo Valor



CAPITULO SOBRE PROCEDIMIENTOS

ADUANEROS RELACIONADOS CON EL
REGIMEN DE ORIGEN

o ASPECTOS GENERALES
— Definiciones

+ DISPOSICIONES SUSTANTIVAS

— Solicitud de Trato Arancelario Preferencial =
Certificacion
Obligaciones Respecto a las Importaciones
Obligaciones Respecto a las Exportaciones
Obligaciones de las Entidades Certificadoras

Requisitos de Conservacion de Registro vy
Documentos




CAPITULO SOBRE PROCEDIMIENTOS

ADUANEROS RELACIONADOS CON EL
REGIMEN DE ORIGEN (2)

— Administracion de las Reglas de Origen =
Resoluciones Anticipadas
Revision e Impugnacion

— Verificacion [y Control] de Origen =»
Procedimientos para verificar el Origen
Sanciones

+ DISPOSICIONES SUSTANTIVAS

— Confidencialidad

— Cooperacion

— Organos Competentes

— Incorporacion de Modificaciones

— Reglamentaciones




NORMAS Y BARRERAS

TECNICAS AL COMERCIO

O Desarrollar una  propuesta para la
iIdentificacion y eliminacion de las barreras
técnicas innecesarias al comercio entre paises
participantes



CAPITULO SOBRE NORMAS Y

BARRERAS TECNICAS AL COMERCIO

o ASPECTOS GENERALES

— Definiciones

— Objetivos Generales

— Ambito y Cobertura

— Relacion con Otras Disposiciones

+ DISPOSICIONES SUSTANTIVAS

— Principios Generales

— ldentificacion de Obstaculos Tecnicos al Comercio
— Normas

— Facilitacion del Comercio




CAPITULO SOBRE NORMAS Y BARRERAS

TECNICAS AL COMERCIO (2)

— Reglamentos Técnicos
— Evaluacion de la Conformidad
— Metrologia

+ PROCEDIMIENTOS E INSTITUCIONES

— Requisitos de Transparencia y Sistemas de
Informacion

— Tratamiento de las Diferencias en los Niveles de
Desarrollo y Tamano de las Economias

— Cooperacion y Asistencia Técnica
— Consulta y Solucion de Controversias
— Comité de Obstaculos Técnicos al Comercio
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ESTADO ACTUAL DE LAS

NEGOCIACIONES

¢ El GNAM desempena sus trabajos en tres (3)
grandes areas:

v"Negociaciones de los Textos Normativos
v"Negociaciones Arancelarias

v'"Negociaciones de Reglas de Origen
Especificas



NEGOCIACIONES DE LOS

TEXTOS NORMATIVOS

¢ El grupo se encuentra en un proceso de limpieza
y simplificacion (procedimiento que equivale a ir
logrando un consenso sobre las disciplinas el
comercio hemisférico a partir del 2005)

¢ Hasta el momento en los textos se ha eliminado
entre un 40 a 60% de los corchetes si se
comparan los textos con el numero total de
corchetes que cada Capitulo tenia en sus
versiones presentadas a los Ministros en Quito
en Noviembre de 2002



NEGOCIACIONES DE LOS

TEXTOS NORMATIVOS (2)

¢ Un buen porcentaje de esos corchetes se
podran eliminar en la medida en que las
negociaciones arancelarias vayan progresando
y se tenga mayor claridad sobre el alcance de
los compromisos de apertura comercial

¢ Otros  solamente  desapareceran como
resultado de los intercambios especificos de
compromisos particulares



ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE ARANCELES Y
MEDIDAS NO ARANCELARIAS

En cuanto al texto:

- Alcance del Capitulo: ¢Sera solo para
productos originarios o también para

Elementos | o5 no originarios?

por Definir [_ Regimenes Especiales = Admision

Temporal, Zona Franca y Devolucion

de Aranceles
- Tratamiento para productos: usados,

remanufacturados y distintivos




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE ARANCELES Y
MEDIDAS NO ARANCELARIAS

En cuanto a metodos y modalidades de

Elementos [negociacion:

por Definir |- Duracion de la Canasta D (;15 afios?)

- Tratamiento de las Excepciones

- Nivel de presentacion del Arancel Base

- Tablas de Concordancia del SA




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE REGIMEN DE ORIGEN
En cuanto al Texto:

- Alcances de la Clausula de
Acumulacion

Elementos |_ circunstancias de Aplicacion de la
por Definir | pryeba de Valor

- Alcance de oS Productos
“Totalmente Obtenidos”
- De MINIMIS




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE REGIMEN DE ORIGEN

En la Negociacion de Reglas de
Origen Especificas

- El Grupo Ad Hoc sobre Reglas de
Elementos| Origen (GAO) debera intensificar
por Definir| su trabajo e iniciar negociaciones
para poder cumplir con sus
mandatos (en un contexto de
numero de reuniones bastante
limitado)




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE [PROCEDIMIENTOS]
[ASUNTOS] ADUANEROS

- Derecho de Terceros a opinar sobre
Proyectos de Disposiciones Generales

- Alcance de las Obligaciones de

Elementos | Automatizacion de las Aduanas

por Definir |- Alcance de las Obligaciones sobre
Emision de Resoluciones Anticipadas

- Alcance de las Obligaciones Sobre
Liberacion de Mercancias y Garantias




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE PROCEDIMIENTOS
ADUANEROS RELACIONADOS CON EL
REGIMEN DE ORIGEN

- Existencia de un Sistema de Auto —
Certificacion del Origen o si la

Temas Certificacion la harad Autoridades

Criticos Autorizadas para ello

- Definicion de los Mecanismos de
Verificacion y Control del Origen

- Alcance de las Obligaciones de los
Exportadores y los Importadores




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE MEDIDAS DE SALVAGUARDIA

- Determinar si las Disciplinas se aplicaran
para la imposicion de medidas de
salvaguardia hemisféricas o tambien
Temas para las globales

Pendientes |- Determinar si las importaciones deben
constituir causa directa o simplemente
causa sustancial del dano grave

- Determinar si las medidas seran
unicamente de naturaleza arancelaria o
si podran haber cuotas o contingentes
arancelarios




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE MEDIDAS DE SALVAGUARDIA

- Establecer si las medidas se aplicaran
durante el periodo de transicibn o en
cualquier momento durante la vigencia
Temas del ALCA

Pendientes |- Establecer los alcances precisos de las
obligaciones de notificacion y publicidad

- Establecer la necesidad de un plan de
ajuste para la rama de produccion
nacional afectada

- Establecer la posibilidad de Compensacion




ESTADO ACTUAL DE LOS TEXTOS

DE LOS CAPITULOS

CAPITULO SOBRE NORMAS Y BARRERAS
TECNICAS AL COMERCIO

Se debe decidir entre dos posiciones
fundamentales gue existen en el texto:

- Propuesta de Disciplinas OTC para el
Divergencias | ALCA

por Resolver |- Propuesta de resolver ésta materia en
el nivel multilateral. Al mismo tiempo
Incorpora actividades suplementarias
ALCA de cooperacion en el tema de
OTCs




METODOS Y MODALIDADES

DE NEGOCIACION (octubre 18 de 2003)

+ Principios Generales:
— Congruencia con el GATT

— Las diferencias en los niveles de desarrollo y tamafo
de las economias deberan ser tomadas en cuenta en
el desarrollo de las propuestas, las ofertas y durante
el proceso de negociacion

— Liberalizacion Progresiva de Bienes Agricolas y No
Agricolas, Servicios, Inversiones y Compras del Sector
Pablico

— Las ofertas estaran condicionadas al resultado
general de las negociaciones.



NEGOCIACIONES

ARANCELARIAS

INSTRUCCIONES GENERALES

Inicio de las [Mayo 15 de 2002
Negociaciones

Presentacion |Presentacion de Ofertas: Diciembre 15 de 2002
de Ofertas |a Febrero 15 de 2003

Solicitudes de Mejoramiento: Febrero 16 a Junio
15 de 2003

Presentacion _de Ofertas Mejoradas: Julio 15 de
2003

Restricciones |El acceso por un pais a las ofertas de los demas
paises solo podra ser efectivo una vez que haya
presentado su respectiva oferta




NEGOCIACIONES

ARANCELARIAS (2)

Programa de Liberalizacion Arancelaria

+ Se acordo que el programa de liberalizacion
Arancelaria del ALCA tendria cuatro (4)
canastas:

CANASTA A: Liberalizacion Inmediata
CANASTA B: Plazo no mayor a 5 anos
CANASTA C: Plazo no mayor a 10 anos
CANASTA D: Plazo mayor a 10 anos

+ Eliminacion Lineal y Progresiva




NEGOCIACIONES

ARANCELARIAS (3)

Nomenclatura

e Se acordd que las negociaciones se
desarrollaran sobre la base de nomenclatura
del Sistema Armonizado (SA)

+ La version que se utilizara del SA sera la del
ano 2002

+ SI los paises todavia no han implementado
esa version pueden utilizar la vigente pero
deberan hacer la conversion a la version 2002




NEGOCIACIONES

ARANCELARIAS (4)

Arancel Base

+ Se acordd un Arancel Base que es el Arancel Nacion
Mas Favorecida aplicado al afnio 2002

+ A las uniones aduaneras gue estaban revisando los
aranceles externos comunes se les permitio plazos
adicionales para notificar cualquier modificacion (Abril
de 2003)

+ A CARICOM se le permitio que el Arancel Base para
una lista de productos esté constituido por el arancel
consolidado ante la OMC (que es normalmente mas
alto que el arancel aplicado)




NEGOCIACIONES

ARANCELARIAS (5)

Intercambio de Ofertas

o EI Grupo inicié el intercambio de ofertas
dentro del calendario senalado (de Diciembre
15 de 2002 a Febrero 15 de 2003)

+ Las delegaciones presentaron sus solicitudes
de mejoras arancelarias antes de Junio 15 de
2003 (Excepto CARICOM)

+ En Julio 15 se inicid el periodo para presentar
las ofertas mejoradas




PERFIL DE LA OFERTA ARANCELARIA

INICIAL DE COLOMBIA

+ Mercancias Agricolas

Distribucion Porcentual de la Oferta por Canasta
% de Comercio (Por Valor) Hemisférico

100- 01.84

80 -
60 -
401
20" 2.34

A B C D Otras




PERFIL DE LA OFERTA ARANCELARIA

INICIAL DE COLOMBIA (2)

+ Mercancias Agricolas

Distribucion Porcentual de la Oferta por Canasta
%06 de Lineas Arancelarias
57.07

60 -
50
40 -
30 21.57
20
101

O_

A B C D Otras




PERFIL DE LA OFERTA ARANCELARIA

INICIAL DE COLOMBIA (3)

+ Mercancias No Agricolas

Distribucion Porcentual de la Oferta por Canasta
% de Comercio (Por Valor) Hemisférico

50
40
30
20
10

39.45 38.19

21.84

0.52

A B C D Otras




PERFIL DE LA OFERTA ARANCELARIA

INICIAL DE COLOMBIA (4)

+ Mercancias No Agricolas

Distribucion Porcentual de la Oferta por
Canasta % de Lineas Arancelarias

50 1 40.22
40 - 34.86

30 4
20 -
101 | 0.6 0.09

A B C D Otras




NEGOCIACIONES DE REGLAS

DE ORIGEN ESPECIFICAS

o El Grupo logro acordar las modalidades y el
calendario para las negociaciones

o La calificacion del Origen se hara
fundamentalmente con base en el criterio de
cambio de clasificacion arancelaria (y
adicionalmente se podrian aplicar otros
criterios en forma excepcional)

o Se esta discutiendo la posibilidad de
Acumulacion de Origen entre los paises del
hemisferio (Contexto GAO)



NEGOCIACIONES DE REGLAS

DE ORIGEN ESPECIFICAS (2)

o La primera fase de presentacion de
propuestas de reglas de origen por los paises
termind en Agosto

o A partir de Septiembre se inicid la segunda
fase , la cual implica lograr consensos en la
definicion de reglas de origen uUnicas para
todas las mercancias (siendo éste uno de los
mas grandes desafios de la negociacion en el
nivel técnico)
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DESAFIOS DE LA NEGOCIACION

o Elementos Especificos Derivados de Ila
Convergencia de Diversos Acuerdos
Comerciales

+ Mecanismo Adecuado de Salvaguardias

o Otros



ELEMENTOS ESPECIFICOS DERIVADOS

DE LA CONVERGENCIA DE DIVERSOS

__"El ALCA puede coexistir con acuerdos
bilaterales y Subregionales, en la medida en
gue los derechos y obligaciones bajo tales
acuerdos no estén cubiertos o excedan los
derechos y obligaciones del ALCA”

Declaraciones Ministeriales de San José y
Buenos Aires



ELEMENTOS ESPECIFICOS DERIVADOS

DE LA CONVERGENCIA DE DIVERSOS

Multiples Programas de Eliminacidon
Arancelaria

+ Elementos de cada programa son diferentes

+ Ritmos y velocidades de aplicacion dependen
de lo negociado por los integrantes

+ Diferentes Exclusiones de Mercancias
o Tratamientos Sectoriales Particulares

o Tratamiento del Principio de Nacion Mas
Favorecida




ELEMENTOS ESPECIFICOS DERIVADOS

DE LA CONVERGENCIA DE DIVERSOS

Multiples Reguisitos Documentales vy
Técnicos

o Cada Acuerdo tiene sus disciplinas propias
relacionadas con los procedimientos de
Exportacion e  Importacion, requisitos
documentales, de etiquetado, reglamentos y
normas técnicas Yy, requisitos de prueba y
certificacion especiales




MECANISMO ADECUADO DE

SALVAGUARDIAS

+ Para integrar el hemisferio comercialmente al mismo
tiempo que no se genere una desestabilizacion
Importante y se facilite el ajuste de los sectores
productivos eventualmente afectados, el reto tambiéen
consiste en un Mecanismo Adecuado de Salvaguardia que
Incluya:

- Naturaleza de la Medida

- Plazo de su Vigencia

- Procedimientos de Investigacion

- Criterios de Fondo para su imposicion

- Relacion de éstas Medidas y las Medidas de

Salvaiuardia Multilaterales



OTROS DESAFIOS

PROCEDIMIENTOS ADUANEROS

o Evitar que el trafico de mercancias pierda
fluidez en el futuro

+ Establecer procedimientos sencillos,
transparentes y eficientes

+ Enfoque de facilitacion comercial



OTROS DESAFIOS (2)

REGIMENES ESPECIALES

o Mecanismo de Perfeccionamiento Activo
¢ Zonas Francas

+ EXxoneraciones Tributarias y Arancelarias en
beneficio de ciertas importaciones

o Regimenes de Transito Internacional vy
Almacenamiento Aduanero



OTROS DESAFIOS (3)

DESAFIOS GENERALES

+ ElI ALCA implica que los paises deberan coordinar mejor
sus objetivos, posiciones y resultados de la negociacion
en el ALCA con sus objetivos, posiciones y resultados
en las negociaciones multilaterales y bilaterales en
curso

o Acertar tradiciones comerciales muy dispares (por
ejemplo los enfoques técnicos de los acuerdos tipo
NAFTA con los enfoques adoptados en los acuerdos
bajo el marco de la ALADI)



OTROS DESAFIOS (4)

DESAFIOS GENERALES

+ Lograr mejores condiciones de aprovechamiento de la
capacidad productiva de los paises, mejores
posibilidades de crecimiento y desarrollo economico



